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行业介绍

　　据对社交类App Top500研究显示(iOS端，取数周期为近一年)，2008年至2015年，社
交类App总上线153款产品。而2018一年就有159款社交类App诞生。2019年前两月，App 
Store已经新上架53款社交类App。预测社交产品或将在2019年迎来爆发期。



行业介绍

　    根据社交类App下载量排名Top30中(iOS端，取数周期为近一年)，小红书、微信QQ、微
博、探探依次位列前五。有13款App下载量超千万，其中头条系产品音遇和多闪表现最为眼，
上线不到一年iOS下载量就超千万。紧随其后的ZEPETO表现同样亮眼。



    垂直类产品近年来的发展趋势较好，App Store中社交类App大致上可以分为但不限于以下
九类。目前，用户流量的大蛋糕已经被巨头吃下，但仍有小部分的用户市场还未被开发，开发者
深入垂直领域，更易吸引用户的关注。再加上年轻一代用户的思想更加开放，对于不同产品都具
有极大的包容性，如对Soul、陌陌这类陌生人社交App充满好奇。

行业介绍
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平台独有数据能力，
带来优质流量

专业的优化团队和丰
富的游戏优化经验解

决难题

精准的数据对接，IDFA和
IMEI码回调，真实数据清

晰可见

平台 团队 数据

解决方案



互通互联 数据整合

三方DMP整合 打破数据孤岛

平台独有数据能力数据解决方案



多维数据画像 用户更清晰 50+维度精准触达

时空场景

网络环境  差旅

线下购物  定位

店铺点评  用餐

社交图谱

订阅咨询  名人

粉丝互动  游戏

关注行业

用户属性

性别  学历

年龄  婚否

地域

行为兴趣

图书  资讯

购物  上网

音乐  金融

解决方案



种子用户群 多维度分析种子用户 寻找扩展相似用户群

根据初期投放的种子用户，进行多维度的标签分析、特征提取，构建目标用户画像

根据目标用户画像进行潜在目标用户挖掘扩展

数据真实可见——全面支持lookalike人群扩散算法

解决方案
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马蜂窝
soul

产品背景：

聊天不看脸，全靠灵魂相吸的交友。

Soul社交：潮流社交神器，邂逅有趣的陌生人

营销目标：

考核填单率

推广效果：

激活成本8-10元

投放策略：

前期客户为了保证品牌形象，以投放客户提供的素材为主，

测试多个方向的文案及人群，在确定了效果较好文案后加

大投放力度。同时针对抖音平台属性及该产品自身属性，

测试出了投放时间段为20点-凌晨2点，在该时间段上配合

文案，加量投放



马蜂窝
Summer

产品背景：

大学生的恋爱交友神器

营销目标：

考核下载成本和注册率

推广效果：

激活成本在25元左右，注册率在50%左右

投放策略：

主打大学生不谈恋爱就晚了的要点，成功吸引目标人群点

击，素材配上漂亮的真人女生头像，增强转化效果，并且

针对各地大学生进行地域投放，避免异地恋，提高了注册

率。



产品背景：

挑爱婚恋是一款非常认真的婚恋服务平台，强大的隐私保

护系统，隐私分级授权可查看，对于不良人员可以举报拉

黑，有利于创造一个良好的交友环境。

营销目标：

客户期望获取优质的新用户

推广效果：

共计消耗 55337.45元

客资总数 504个

客资成本 109.80元

投放策略：

按照产品特性，选择合适的素材进行测试，针对女性用户，

异性大card素材提高吸引力，搭配地域精准维度大幅降低

成本。简化落地页，直接导向目标人群，精准度大幅提升。

马蜂窝
挑爱



联系我们，获取更多成功案例
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